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15 mil euros Peugect de 1976 restaurada

e Portugueses obtem rendimento extra
e Sites especializados faturam milhoes

CRISE INCENTIVA
FAMILIAS PARA

VENDA ONLINE

INIAO //
“A necessidade
estava
a apertar”
Andreia Silva
Desempregada

Entrou nas vendas online em
outubro guando quis mudar
de casa, mas nao tinha espa-
¢o para todos 0s maveis. “Ja
vendi quase 100%", diz. Ga-
nhou cerca de 400 euros,
IR It it s TRy

g

“Comuni
& ot etta T
por email*”

Mariana Santos
Designer i

J& ganhou cerca de 4 mil eu-
ras depois de rebuscar no ar-
mario. “Temos de constante-
mente atualizar a informacgao
do produto, para mantermaos
a wsit_giji_id’a_de no site”.
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Manvuel Madeira
Empresario MaxAuto

Venda de carros usados na
Internet nao e feita so por

profissionais. “Ha particula-

res a vender diretamente e
profissionais a fazerem-se
passar por particulares”.

Ana Marcela
ana.marcela@dinheirovivo.pt

No bani 13 de casa os portu-
gueses estio a encontrar
objetos que vendem onli-
ne para obter uma receita
adicional. A procura de pe-
chinchas é crescente, so-
bretudo de vestuirioe
produtos para a casa.

a tiveram avionetas,
helicépteros ou um
iPhone 48 com mais
de 800 rubis verdadei-
ros encastrados 4 venda por
15 mil euros, mas os produ-
tos mais procurados nos sites
de venda online sdo mesmo
objetos para casa e vestudrio.

No “CustoJusto.pt” ha
208 848 antuncios classifica-
dos de Casa e Vestuario, sen-
do que estas s30 as categorias
que “mais tém crescido nos
1ltimos meses, quer em ter-
mos de oferta quer de procu-
ra”, adianta Pedro Furtado,
responsavel em Portugal
pelo site da rede sueca de
classificados “blocket.se”. Os
portugueses procuram, cada
vez mais, objetos de usoquo-
tidiano e nos baas 14 de casa
estdo a encontrar um pé de
meia adicional.

Um estudo da NetSonda re-
velou que em 2011 os portu-
gueses tinham em média em
casa 428 euros emobjetos que
podiam ser vendidos. E um
nimero crescente parece es-
tar a optar por fazé-lo online.

Narede FixeAds - da qual faz
parte o OLX, LeilGes.nét,
StandVirtual e ImoVirtual -
recebe em média 500 mil vi-
sitas por dia, revela Miguel
Mascarenhas, CEO da Fi-
xeAds. Os nimeros explicam-
-se pelo maior acesso dos por-
tugueses a Internet, mas nao
50, “Inevitavelmente, a crise
despertou as péssoas para o
potencial dos negécios onli-
ne, onde se pode comprar e
venderquase tudo com facili-
dade e seguranga”, diz.
Mariana Santos, 31 anos,
designer de uma editora, é
um desses casos. Experimen-
tou ha cerca de dois anos ven-
der online, pois ia mudar de
casa e nao queria levar consi-
go a mobilia. “Despachei os
méveis todos”, lembra. De-
pois “aproveitei para fazer
umarenovagao no armario e
vendi roupa, sapatos e cartei-
ras”. No total, ja obteve recei-
tas entre 3500 e 4 mil euros.
Nenhuma fatura foi passada,
nem recibo pedido. Masaqui
nao hd qualquer crime fiscal,
assegura Jodo Antunes, con-
sultor da Ordem dos Técnicos
Oficiais de Contas. “Ndo ha
incumprimento fiscal, se fo-
tem particulares a vender
bens afetos 4 sua esfera pri-
vada e que ndo possa ser en-
tendida como uma atividade
comercial”, diz. “Agora
transportar uma atividade
que antes tinha uma realida-
de fisica para o online, aisim
[se nio for faturado] ja é in-
cumprimento”, clarifica.

NEGOCIO

4.2

Sdo as receitas que a rede
FixeAds (que detém entre
outros sites 0 OLX e o Lei-
ldes.net) e o CustoJusto.pt
pensam vir a faturar até ao
final de 2012. No ano pas-
sado, a FixeAds tinha fatu-
rado 2,8 milhdes de euros.

238

0 OLX € entre os sites
especializados aquele que, até
setenbro, mais investiu em
publicidade, segundo os dados
MediaMonitor. O CustoJusto.pt
investiu 11,3 milhdes. Eo
segundo rmaior anunciante.

Manuel Madeira, 50 anos,
comegou logo online o seu
negdcio de venda de carros
usados, a MaxAuto. O em-
presirio coloca antincios em
160 sites, gerindo diariamen-
te 300 mil antincios. “Anos-
samontraénalnternetendo
num stand”, sintetiza. Mas
se a procura e a comparacio
de precos é feita online, ji a
compra é feita presencial-
mente. Por cada carro vendi-
do, oempresario paga 23% de
IVA ao Estado. Por ano, fatu-
ra 7 milhGes de euros.

E ndo é o inico a ganhar. O
Custojusto perspetiva um
milhdode receitas nesteano.
AFixeAdsapontareceitas de
3,2 milhdes de euros. @

LEAO
ALEGORICO
VENDE-SE

Ha moveis, sapatos,
roupa e teleméveis a
venda, mas também
objetos inesperados
ou até raros, como
uma Famel de 1983
(1900 euros) ou um
ledo alegorico feito de
esferovite e gesso do
Sporting (600 euros).





